Quantos perfis de usuarios/clientes precisam ser
alcancados? Marque 3 para um perfil; 2 para dois; 1 para
trés ou mais perfis.

Em uma escala de 1 a 3 quantos clientes vocé precisa para
alcangar o breakeven? Considere 3 como dezenas, 2 como
centenas, 1 como milhares ou mais.

Quanto vocé (e seus socios) entendem/dominam a
tecnologia necessaria para o negocio? Marque 3 para
completamente, 2 para parcialmente, 1 para muito pouco.
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Quanto maior a area, maior o potencial da ideia
se adequar a uma abordagem de bootstrapping
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Quao importante é a contratacao de servigos de terceiros
para a operacao do negdcio? Marque 3 para pouco
importante, 2 importante, 1 muito importante.

Como é o modelo de receita? Marque 3 para recorréncia
anual, 2 para recorréncia mensal, 1 para ndo recorrente.

Como é a estrutura de operagao do negocio? Marque 3
para completamente remota/virtual, 2 para parcialmente, 1
para dependente de estrutura fisica, como estoques,
atendimento presencial, etc



